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Jak budowac lejek
sprzedazowy za pomoca
webinarow?
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Czego dowiesz sie z lekcji 3?

1. Miejsce webinaréw w lejku sprzedazowym.

2. Budowanie kolejnych etapéw lejka sprzedazowego

* Krok 1: Generowanie leadéw — duze wydarzenia online

« Krok 2: Demo produktowe — leady kwalifikowane

» Krok 3: Webinary wprowadzajgce dla nowych klientéw

« Krok 4: Webinary o nowosciach w produkcie dla istniejgcego klienta
3. Podsumowanie i korzysci
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Webinary sg stosowane na kazdym etapie lejka
sprzedazowego

Wczesna faza 360/0

(swiadomosé, zainteresowanie)

Zrédto: Wyzowl State of Video Marketing
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Krok 1: Generowanie leadow — duze wydarzenia online

Prezentacja dla kilkuset i wiecej odbiorcow

Zrob to na wielkg skale — zapros$ setki, a nawet
tysigce potencjalnych klientéw do ogdlnego demo
produktowego, prezentaciji oferty.

Przedstaw swojg marke, powiedz jaki wazny
problem rozwigzuje twaoj produkt.

Komu i dlaczego przyniesie korzysci twoja oferta.
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Krok 2: Segmentacja leadow — demo produktowe

Najbardziej zainteresowani Twojg ofertg,
najprawdopodobniej z checig obejrzg tez
Twoje demo produktowe.

W CRM utworz segment najbardziej aktywnych
uczestnikow webinaru.

W CRM pogrupuj kwalifikowane leady w mniejsze
grupy. Nastepnie, wybierz odpowiednig tematyke
webinaréw dla kazdej z grup i zaplanuj sekwencje
mniejszych wydarzen online.
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Krok 3: Webinary szkoleniowe dla nowych klientéw
Najtrudniejsze sg poczatki.

Jesli klienci wiedzg, jak uzywac dany
produkt, zostang z Tobg dtuze;j.

Webinary powitalne, w odréznieniu od
tradycyjnych materiatdw marketingowych, sg
interaktywne i dajg mozliwos$¢ szybkiej reakc;ji,
gdy nowi klienci napotkajg jakiekolwiek problemy.
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Krok 4: Webinary o nowosciach w produkcie

Twaj produkt rozwija sie.

Daj zna¢ Twoim klientom, co nowego i
ekscytujgcego dzieje sie w Twojej ofercie.

Zaréwno Twoi sprzedawcy, jak i klienci powinni
dowiedziec¢ sie o wszystkich zmianach, z
wyprzedzeniem.

Korzystaj sie z takich funkcji jak wspoétdzielenie
ekranu lub wideo i pokaz swoj produkt w
dziataniu, a w prezentacji przedstaw liste nowych
korzysci.
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Krok 5: Stosuj webinary na kazdym etapie lejka sprzedazowego

uzytkownikow twierdzi, ze oglada filmy
instruktazowe, aby lepiej zrozumiec produkt
lub serwis.

kupcow B2B obejrzalo webinar przed podjeciem
decyzji o kupnie produktu lub ustugi.

Zrédto: Wyzowl State of Video Marketing
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Stosuj webinary na kazdym etapie lejka sprzedazowego

Organizuj webinary dla wielu uczestnikow - generuj lidy

« Grupuj i kwalifikuj leady z webinarow CRM-ie.

« Zorganizuj demo produktowe dla najbardziej aktywnych i zainteresowanych.
« Wiacz do swoich dziatan webinar powitalny dla nowych klientow.

* Prezentuj obecnym klientom nowosci produktowe.
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Do zobaczenia na lekcji 4!



